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令和8年度　　岐阜県よろず支援拠点　生産性向上支援センター

サポーター　一覧

受付時間　午前8時30分 ～ 午後５時１５分　　　電話番号　（０５８）２７７-１０８８

統括サポーター　長谷川　浩幸　（担当：生産性向上  商品開発  事業計画策定）　

メーカーで、設計・生産技術を担当し、新事業・新製品の立ち上げ、工場の生産性向上、
製品の品質改善業務を経験する。新製品・新事業の事業計画と設備投資計画作成、製
品の原価計算、生産ラインの合理化・リードタイム短縮、現場改善、品質改善等の支援
を得意とする。現場で一緒に考え、課題が解決するまで全力で支援していくことを心
掛けています。

サポーター　　大野　太　（担当：警備業）　

岐阜県警備業協会の専務理事として警備業界の健全な発展を目指し、経営者研修会
や警備員指導教育責任者等合同研修会などを定期的に開催していますが、多くの中小
規模警備会社は、人手不足などによる課題や様々な問題点を抱えているので、現状を
的確に把握し共に解決策を見いだしていく伴走型支援を実践していきます。

生産性向上支援センターは、人手不足などの課題に直面する中小企業等の皆様が、

無理なく成果の出る生産性向上に取り組めるよう、国（中小企業庁）がよろず支援

拠点内に設置した支援組織です。生産性向上の「プロ」が、何度でも無料で現場へ伺

い、徹底して伴走支援を行います。

サポーター　　鈴木　宏治　（担当：ＩＴ活用　商品開発　経営革新）　

大手SIerにて生産技術の研究開発に従事した後、製造業における設計業務改革の支
援や、自然言語処理を活用した口コミ・市場での製品不具合分析に取り組む。現在は、
ITをエネルギー源とした経営改革をモットーに、経営課題や業務プロセスの見える化、
IT導入支援など、経営視点を取り込んだDX推進の伴走支援を得意としています。IT
コーディネータ。

副統括サポーター　石﨑　邦彦 （担当：資金繰り　事業計画策定　事業再生）　

地元金融機関での勤務経験を活かし、資金繰りや事業計画策定に的確なアドバイスを
行う。中小企業再生支援ファンドへの出向経験や県信用保証協会ポストコロナサポー
ト室での支援経験を有し、経営改善や事業再生も得意とする。趣味の落語を活かし相
談者に寄り添った支援を行います。中小企業診断士。

サポーター　　一柳　泰久　（担当：ICT利活用　経営改善　業務改善）　

企業在籍時は、ＮＷ・セキュリティ・ＩＣＴ導入支援とＤＸ推進業務を担ってきました。中
小企業・小規模事業者様に対しては、自社の経営戦略や経営資源、自社の置かれた外
部環境や内部環境を捉えたうえで、プロダクト目線ではなく将来を見据えた効果的なＩ
ＣＴ戦略立案支援を心掛けています。社内メンバーの一員として、ＩＣＴの利活用を伴走
型でご支援させていただきます。中小企業診断士、ＩＴコーディネータ。
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サポーター　　渡辺　智成　（担当：価格転嫁　経営改善　生産性向上）

自動車部品メーカーにて調達業務に従事し、原価改善、原価計算、価格交渉などを経
験。現在は、製造業に限らず、さまざまな業種の原価計算、価格転嫁の支援を得意と
し、企業の収益性が向上するようにサポートしている。常に相談者に寄り添い、迅速に
改善へ取り組める支援をすることを心掛けています。中小企業診断士。

サポーター　 横山　暁一 (担当：補助金活用　売上拡大　販路開拓　事業計画策定)

27年の地元金融機関勤務にて様々な業種の経営支援実績を有する。得意分野は、創
業、計画策定、補助金活用。相談者の今ある経営資源を活かした売上拡大、販路開拓、
財務強化について、補助金の活用、プレスリリース作成のポイント、ブログ活用など、相
談者がすぐに実践できる方策の提案を心がけている。また、創業計画など各計画策定
も得意です。中小企業診断士。

サポーター　　原田　正臣　（担当：生産性向上　商品開発）　　

材料メーカーで製品開発に25年、事業企画に10年在籍、数多くの製品を上市してき
た経験を活かし、起業後は製品の企画、開発、生産、品質管理など皆さんに寄添った支
援を心掛けている。経営者の悩みは尽きないと思うが、一人で解決することもまた難
しいので、ぜひお気軽にご相談下さい。中小企業診断士。

***** 【よろず支援拠点コーディネーター　兼務】  *****

サポーター　　鈴木　ちさと　　（担当：女性創業　業務改善　売上拡大）　

流通業を得意とするシステム会社にて法人営業や業務コンサルティングを担当し、業
務整理やIT活用による効率化を支援してきました。現在は創業支援をはじめ、営業経
験を活かしながら、顧客目線に立った販売促進や営業手法の改善についてサポートし
ています。相談者様の想いや強みを大切に、次の一歩へとつながる支援を心がけてい
ます。中小企業診断士・二級販売士・三級知的財産管理技能士。

サポーター　　近藤　竜明  (担当：農業経営　事業計画策定　売上拡大)

創業や新規事業など、漠然としたアイデアを形にする「壁打ち相談」から、自社に合った
マーケティングや人材育成まで幅広く支援。「経営の見える化」による業務効率化や組
織力の強化にも貢献します。どんな些細なお悩みもまずは丁寧に整理し、親身な対話
と具体策で対応します。中小企業診断士・獣医師。

サポーター　　松田　能治　（担当：原価管理　ＩＴ活用　食品流通）　

食品流通業界において業務効率化・省力化、IT・デジタル化に関わる業務を広範囲に
経験。その経験を活かして、製造業や卸売業の業務改善やシステム導入・IT利活用を
支援している。また、収益の改善・向上に向けて、管理会計・原価計算を分かりやすく指
導し、初めの一歩が踏み出せるような支援を心掛けています。中小企業診断士。

サポーター　　会田　　健 （担当：販路拡大　売上拡大　経営改善）　

営業一筋20年。私自身、泥臭い営業活動の中で数え切れないほどの失敗や悔しい思
いをしてきました。だからこそ「どうやってお客さんを増やすか」という悩みが痛いほ
どわかります。特に、長年現場で培ってきた「建設業」の営業や経営サポートは私の最
も得意とする分野です。「これならうちの会社でもできる！」と笑顔になれる方法を、
一緒に見つけましょう。中小企業診断士・1級建築施工管理技士。


