第２号様式―６（第６条関係　新商品・新技術開発・販売力強化事業用）
新商品・新技術開発・販売力強化計画（　　年目）
２年目以降の申請の場合は、前年度までの実績を踏まえて、各記載項目について、適宜、見直しを行ってくだ

さい。
１　申請者
名称
代表者氏名及び役職者名
２　事業内容
（１）実施プロジェクト名（新商品・新技術開発・販売力強化名）
何の新商品・新技術開発・販売力強化を目指すのかがわかるようなプロジェクト名を記入してください。
（２）事業実施に至った経緯、背景、現状分析
　　　　　申請者に係る人材・技術・商品の特徴等の強み・弱み等の分析や課題、申請者又は地域産業（業界）を取り巻く環境・チャンス及び問題点等を分析しつつ、事業実施に至った経緯や背景を簡潔に記入してください。
（３）これまでの取組内容
　　　　　新商品・新技術開発・販売力強化に向けた過去の取組・実績を記入してください。
　　　　　新商品・新技術開発・販売力強化計画が２年目以降の場合、これまでの取組・実績、成果、課題について明確に記入してください。
（４）基本戦略
　　　　　申請者及び地域産業（業界）の分析などを踏まえ、新商品・新技術開発・販売力強化を図る基本戦略を
記入して下さい。特に、活用する資源（素材、技術等）とその選定理由、ターゲットの設定（どの地域・
市場・顧客層に狙いを定めて市場開拓を図るか）、新商品開発（どのような商品を開発し、既存商品との
違い、差別化の方法）について具体的に記入してください。
（５）事業の実施期間
　　　（開始予定）平成　　年　　月　　日　（終了予定）平成　　年　　月　　日
（※終了予定の年月日は、当該計画の終了年月日を記入してください。）

（６）事業計画（今年度以後の各年度の目標、実施内容、実施方法）
　　　　　現時点で想定している各年度の達成すべき目標、それを達成するための新商品開発、人材育成、販路開拓及び設備投資等に関する実施内容及び実施方法について具体的かつ簡潔に記入してください。

なお、今年度分は、第２号様式－３で詳しく記入してください。　
	
	目　　　標
	実施内容・実施方法

	今年度

	
	

	次年度

	
	


※事業の実施期間にあわせて、適宜、様式を削除、追加してください。　
（７）事業実施体制（プロジェクト参加者）
　　　　　本事業における体制（担当部署・人員等）、また、共同実施者・協力者、外部専門家の招聘、委員会の設置、事業委託・外注先等がある場合は、その名称、役割及び選定理由を簡潔に記入してください。
（８）最終目標、事業効果
　　　　　新商品・新技術開発・販売力強化の最終目標として想定しているもの（例：新商品の売上高・営業利益の目標数値、特定の地域での販売網の確立等）を具体的に記入してください。
また、地域(産業)や参画事業者の活性化や人材育成等の波及効果があれば具体的に記入してください。
（９）ブランド確立計画に係る商品等の売上計画（単位：千円）
	区　　分
	直近期末
　年　月期
	１年後

	
	
	
	年（最終年）後

	①売上高
	
	
	
	
	
	

	②売上原価
	
	
	
	
	
	

	③売上総利益（①―②）
	
	
	
	
	
	

	④販売費及び一般管理費
	
	
	
	
	
	

	⑤営業利益（③―④）
	
	
	
	
	
	


· 事業の実施期間にあわせて、適宜、様式を削除、追加してください。
②から⑤については可能な範囲で記入してください。
３　各事業年度の収支予算額
　　　各年度の収入と支出の計画を簡潔に記入してください。なお、今年度分は第２号様式－４で詳しく記入願います。２年目以降の申請の場合、前年度分までは実績を記入してください。
事業期間が３年を超える場合は、様式を適宜追加してください。
（単位：千円）
	事業実施期間
	収　　　入
	支　　　出

	１年目
年　月　日
から
年　月　日
	
	

	
	計
	計

	２年目
年　月　日
から
年　月　日

	
	

	
	計
	計
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